Ostrava

Od probléemu
k prvnimu zakaznikovi

Pracovni sesit

Tento materidl vznikl v rdmci projektu Podnikej uz na stfedni! — Spole€né inkluzivni vzdélavani bez
hranic (403401DYF9), ktery je spolufinancovén z programu Interreg Slovensko — Cesko, konkrétné
z Evropského fondu pro regiondlini rozvoj (EFRR), s pfispévkem ve vy$i 190 639,096 EUR. Na projektu
se podili Spolo€nost komunitnych centier a Hub for Change, spolek

Spolufinancovany
I nte rreg - Eurdépskou tniou

Slovensko - Cesko
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Podnikatelskd vSimavost

Jak si v§imat podnikatelskych ndpadd? Je to jednoduché.
Kdyz kolem sebe vidim problém, chdpu, Ze je to pfileZitost v prestrojeni
— prilezitost, Ze mi nékdo, koho ten problém trapi, zaplati za jeho vyreseni.

Problém

Potencidalni zakaznik

Hlavni pain point
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TOP NAPAD - Byznys model

Mas svuj top ndpad? Promysli si jeho byznys model. Vychdazej tfeba z informaci,
které ti poskytl Al IDEATOR.

Popis napadu
5-8 slov

PRODUKT - Co
prodavam?

Napi$§ 4-6 parametrud
produktu nebo sluzby.

KOMU PRODAVAM?
Kdo je muj idedlni
z&kaznik? Jméno, vek,
profese Potfeby — pro¢
chce muj produkt?

PRINCIP - Jak to
funguje?

Strucné vysvétli, jak
bude tvUj nGdpad
fungovat.

ODLISENI - V éem je
moje Feseni 2x lepsi?
Popis, v ¢em je tvoje
FeSeni lepsi oproti
stavajicim
alternativam.
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MVP: Minimal Viable Product

Co to je MVP? Minimum, se kterym ovéfis ndpad v praxi a dost mozna ziskds zpétnou
vazbu, kterad ti to pohrbi, celé prekope nebo naopak potvrdi. Abys mohl*a své NPD
otestovat, vytvor pro néj jasnou nabidku, tfeba v této Sabloné demo snimku.

Nadpis (hodnota,
N kterou nabizis)

Podnadpis vysvétlujici tvou
nabidku

N Akéni krok za XX Ké

“Reference popisujici reakci tvého
testovaciho zakaznika a pﬁdanou
hodnotu, kterou ziskal.”

Benefit &.1 Benefité. 3

Popis benefitu a Popis benefitu a
kratké vysvétien], jak kratké vysvétleni, jak
funguje funguje

Zvladni pfijimacky
bez stresu za 14 dni

Nau&im té, jak se ugit chytfe,
ne vic - konkrétni plan + tipy
z praxe

Prvni workshop za 199 Ké

“Diky tomu planu jsem se poprvé
ucil bez stresu a védél jsem, co délat.”
= Klara, 4. roénik

Benefit&. 3

Benefit €. 1 Benefit €. 2

.
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Techniky, jak zviGdnout
stres u zkousky a zlstat
v klidu,

Konkrétni plén uéeni Tipy. jak si zapamatovat
na 14 dni, ktery té vic informaci za
posune kaZdy den. kratsi éas.
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Akéni plan

Co udélas po tomto workshopu? Moznd uz odchdzis s byznys ndpadem. Moznd na
néj pfi prochdzce domu nebo za pdr let. Ale jakmile ho bude$§ mit, nezapomeri ho
otestovat. Pripravily jsme pro tebe jednoduchy ak&ni plan, jak ovérit, jestli mé

potencidl.
#1 Zamyslim se nad potfebami/problémy/zajmy sebe a svych blizkych
#2 Navrhnu jednoduché Feseni a zakladni byznys model (kdo je zakaznik,
jak feseni funguje, pro¢ je lepsi nez u konkurence)
#3 Vytvorfim MVP a demosnimek s jasnou nabidkou
#4 Oslovim alespon 10 lidi a ziskédm 3-5 redlnych zpétnych vazeb

(idedlné i prvni platbu)

#5 Upravim nabidku podle zpétné vazby a znovu otestu;i
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